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OBJETIVOS

mbito del mundo del comercio y marketing es

0 conocer los diferentes campos de la gestion

lva y financiera del comercio internacional. Asi,

e curso se pretende aportar los conocimientos
jonados con el inglés profesional para




MODULO 1. INGLES P
INTERNACIONAL

UNIDAD FORMATIVA 1. INGLES
EL COMERCIO INTERNACIONAL

AL Y ESCRITO EN

UNIDAD DIDACTICA 1. GESTION DE OPERACIONES DE
COMERCIO INTERNACIONAL EN INGLES

1. Estructuras linguisticas y Iéxico relacionado con las
operaciones de comercio internacional

2. Estructuras linguisticas y léxico relacionado con la
contratacion y condiciones de la compraventa
internacional

3. Léxico y fonética de las condiciones de entrega

UNIDAD DIDACTICA 2. PRESENTACIONES
COMERCIALES EN INGLES

1. Estructuras lingtiisticas y Iéxico habitual en las
presentaciones comerciales en ingles

2. Redaccion y documentacion complementaria para reforzar
los argumentos de la presentacion

3. Simulacion de presentaciones comerciales orales en
inglés

UNIDAD DIDACTICA 3. NEGOCIACION DE
OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL EN
INGLES



1. Estructuras lingtisticas y Iéxico habitual en procesos de
negociacion del comercio internacional

. Interaccion entre las partes de una negociaciéon comercial

. Solicitud de concesiones, reclamaciones y formulacion de
expresiones en situaciones de negociacion

. Formulas de persuasion en una negociacion internacional

. Simulacion de procesos de negociacion de exportaciones
e importaciones de productos
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UNIDAD DIDACTICA 4. CONTEXTO
SOCIOPROFESIONAL DE LAS OPERACIONES
COMERCIO INTERNACIONAL

1. Contenidos socioculturales y sociolinguisticos en entornos
profesionales internacionales

2. Elementos significativos en las relaciones comerciales y
profesionales

3. Diferenciacion de usos, convenciones y pautas de
comportamiento segun aspectos culturales de los
interlocutores

4. Giros y modismos adecuados al contexto del comercio
internacional

5. Aspectos de comunicacion no verbal segun el contexto
cultural del interlocutor

UNIDAD FORMATIVA 2. DOCUMENTACION EN INGLES
PARA EL COMERCIO

UNIDAD DIDACTICA 1. DOCUMENTACION DE GESTION
COMERCIAL EN INGLES

1. Estructura linglistica y léxico de las ofertas y
documentacion comercial internacional

2. Redaccion de acuerdos de operaciones de comercio
internacional

3. Estructura linguistica y léxico de la facturacion de
operaciones comerciales



4. Documentacion financiera y de medios de pago habituales
5. Pdlizas de seguros de exportacion/importacion

6. Informes comerciales

7. Otros documentos comerciales en inglés

UNIDAD DIDACTICA 2. REDACCION EN INGLES DE
INFORMES Y CORRESPONDENCIA COMERCIAL

1. Usos habituales en la redaccion de textos en inglés
comercial

. Ofertas y presentacion de productos por correspondencia

Reclamaciones

. Prorroga

. Cartas relacionadas con los impagos en sus distintas
fases

. Faxes

. Correos electronicos
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UNIDAD DIDACTICA 3. DOCUMENTACION Y GESTION
ADUANERA EN CONTEXTOS INTERNACIONALES

1. Fuentes de informacion aduanera en inglés: la
Organizacion Mundial de Aduanas e informacion
institucional aduanera de otros paises

2. Interpretacion de términos y expresiones en documentos
aduaneros

3. Liquidacion de impuestos

4. Certificaciones y homologaciones internacionales




METODOLOGIA
Online. Se entrega el material a e nuestra plataforma
virtual homologada. Contara con ac€eso a la misma las 24

horas al dia los 365 dias a la semana.

http://cursosonline.workingformacion.com

DURACION
120 horas
IMPARTIDO POR

Tutor experto en la materia. Contara con apoyo a través de
nuestra plataforma en todo momento.

Al finalizar el curso se hara entrega de un
DIPLOMA HOMOLOGADO



http://cursosonline.workingformacion.com/
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Paseo Rosales 32, local 9 50008 Zaragoza
976 242 109 - info@workingformacion.com
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