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OBJETIVOS

keting deportivo tiene varias ventajas: permite asociar
con los valores positivos que un deporte o0 un

atleta , representa , da una exposicion masiva a
gue tiene el deporte en casos como el

er Bowl, y en otros casos al target especifico
omo el golf o el tenis. Pero, sobre todo
velocidad de posicionamiento de una
mediante el vinculo deportista o

jo del marketing deportivo, nos

e no le cobra comisién a
as es el contar con
jstan a convenciones
lonales o



CO

MODULO 1. MARKETING
UNIDAD DIDACTICA 1. MA
INSTALACIONES DEPORTIVA

LA GESTION DE

1.Definicion

2.Utilidades del marketing para las instalaciones deportivas
3.Proceso de marketing y marketing management
4.Marketing y Deporte, una nueva relacion.

5.Planeacion estratégica de las instalaciones deportivas.

UNIDAD DIDACTICA 2. MARKETING Y MERCADO
DEPORTIVO

1.El mercado deportivo
2.Investigacion de mercado
3.Politica de mercado

4.El producto deportivo
5.El consumidor deportivo.

UNIDAD DIDACTICA 3. LA COMUNICACION
PUBLICITARIA EN EL ENTORNO DEL MARKETING

1.Conceptualizacion en torno a la comunicacion publicitaria
2.El proceso de comunicacion publicitaria en television

UNIDAD DIDACTICA 4. DIRECCION DE MARKETING EN
LA INSTALACIONES DEPORTIVAS

1.Funcién del marketing en la empresa
2.La direccion de marketing de empresas deportivas



3.El director de marketing como estratega
4.0bjetivos de la gerencia

UNIDAD DIDACTICA 5. EL PLAN DE MARKETING

1.Definicion y ventajas

2.Caracteristicas del plan

3.La mision y la cultura de la empresa

4.La elaboracion del plan

5.Estructura del plan de Marketing en las Instalaciones
deportivas

6.Etapas para elaborar un plan de Marketing

UNIDAD DIDACTICA 6. TEORIAS DE LA VENTA

1.Introduccion
2.Asistencia al cliente/a
3.Como conseguir la satisfaccion del cliente/a

UNIDAD DIDACTICA 7. LA PLATAFORMA COMERCIAL

1.La plataforma comercial

2.Influencias en el proceso de compra
3.Tipologia humana

4.Motivaciones psicoldgicas del consumidor/a



METODOLOGIA
Online. Se entrega el material a e nuestra plataforma
virtual homologada. Contara con ac€eso a la misma las 24

horas al dia los 365 dias a la semana.

http://cursosonline.workingformacion.com

DURACION
180 horas.
IMPARTIDO POR

Tutor experto en la materia. Contara con apoyo a través de
nuestra plataforma en todo momento.

Al finalizar el curso se hara entrega de un
DIPLOMA HOMOLOGADO



http://cursosonline.workingformacion.com/
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